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e Centre des occasions d’affaires interna-

L tionales (COAI) offre un service de jume-
lage entre les acheteurs étrangers et les
entreprises canadiennes. Le Centre abtient de
'acheteur étranger des débouchés d'affaires
opportuns, pertinents et ciblés, et les commu-
nique aux entreprises canadiennes.

OCCASIONS D'AFFAIRES

Le Centre des

occasions d'affaires

Voici quelques-unes des occasions d’affaires
offertes par le Centre. Pour en obtenir la liste, consulter le site internet www.iboc.gc.ca/eleads
Les exportateurs canadiens qui ont besoin d'aide pour rédiger les documents exigés
pour les appels d'offres internationaux peuvent avoir recours aux services de la Corporation
commerciale canadienne (CCC) et tirer profit de I'expertise de son personnel en matiére de
contrats internationaux.La CCC a ses bureaux au 50, rue O’Connor, bureau 1100, Ottawa

(Ontario) K1A 056, tél.: (613) 996-0034, téléc.:

THAILANDE — Systéme d’extinction
d’incendie pour transformateurs d’ali-
mentation — (Avis communiqué par
Yambassade du Canada a Bangkok,
Thailande.) La Metropolitan Electricity
Authority a publié une invitation a soumis-
sionner (appel d'offres no WB3-9328-ABX)
pour un systéme d’extinction d'incendie
pour transformateurs d'alimentation. Le
colt de la documentation relative a I'ap-
pel d'offres s'éléve a 2 000 baht, soit 85 $ US
(par messagerie spéciale). Par ailleurs, la
datelimite estle 5 avril 2001.Pour plus de
renseignements, contactez le COAl, téléc.
:(613) 996-2635, courriel : eleads@dfait-
maeci.gc.ca, dossier ne 010104-00042.
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‘d’affaires internationales

Le Centre des occasions d'affaires
infernationales est le Centre de
repérage de fourisseurs d'Equipe
Canada inc. Le Centre fait le?ien enfre
les débouchés d'affaires identifiés par
les délégués commerciaux & l'étranger
et les exportateurs canadiens, en
particulier les petites et les moyennes
enireprises. Le Centre offre un service
a valeur ajoutée aux délégués
commerciaux en communiquant les
occasions d'cffvires directement aux
sociétés canadiennes compétentes.

Visitez notre site infernet &
www.coai.gc.ca

:(613) 995-2121.

Pour plus de précision, www.iboc.gc.ca/
webleads.asp?id=1552fr

JORDANIE — Investissement dans des
usines d’acide sulfurique et phospho-
rique et une usine de granulation de
nitrogéne, de phosphore et de potassium
(NPK) — (Avis communiqué parl'ambas-
sade du Canada a Amman, Jordanie) Le
projet est composé de deux lignes d'acide
sulfurique d’une capacité quotidienne de
2x2000 tonnes et de deux lignes d'acide
phosphorique d’une capacité quotidienne
de 2x710 tonnes. Les usines d’acide phos-
phorique et sulfurique et les installations
connexes seront situées 3 Eshidiya. De plus,
une usine de granulation de NPK d‘'une
capacité annuelle de 1,2 million de tonnes
et dotée d'une jetée réservée sera mise
sur pied dans [a zone franche industrielle
du port d’Agaba. La technologie utilisée
pour I'acide sulfurique est assurée par la
Monsanto, et la technologie employée
pour l'acide phosphorigue et la granulation
provient de la Norsk Hydro.L'entrepreneur
se charge de fournir les technologies des
procédés. Les roches phosphatées seront
extraites de la mine Eshidiya,dont la capa-
cité annuelle est de 1,8 million de tonnes, et

pourront étre transportées d’Eshidiya a
Aqaba par route ou chemin de fer.Les parte-
naires jordaniens posséderont environ 40 %
de la totalité des capitaux de l'entreprise.Un
investisseur ou un groupe d'investisseurs
étrangers pourra détenir jusqu’a concur-
rence de 60 % du capital. Date limite :le
30 avril 2001.Contactez le COAl téléc.:
(613) 996-2635, courriel : eleads@dfait-
maeci.gc.ca,dossier n° 010108-00063.
Pour plus de précision, www.iboc.gc.ca/
webleads.asp?id=1570fr W

Occasions d'affaires du COAl— Pour plus de
renseignements, visiter www.iboc.gc.ca
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CONTACTS EXPORT — Toute société
canadienne souhaitant exporter aux
Etats-Unis. Des frais de participation
peuvent s'appliquer.

Les sociétés canadiennes qui
désirent participer a ces missions et a
ces colloques doivent accepter d’étre
intégrées a une base de données du
MAEC|, le réseau mondial d'information
sur les exportations (WIN Exports).

Comment présenter sa demande
Pour plus de renseignements ou pour
présenter votre demande, communiquer
avec le Centre de commerce interna-
tional (CCI) le plus prés de chez vous. ¥
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* Foire commerciale internationale de Sapporo — 21-24 juin — Sapporo. Cette foire,
qui a lieu tous les deux ans, permet aux exportateurs canadiens du secteur des
matériaux de construction d’accentuer leur profil dans une région qui offre des pos-
sibilités considérables. Renseignements : M. Eric Laverdure, délégué commercial,
Direction du Japon, MAEC, courrie! : eric.laverdure@dfait-maeci.gc .ca ou M. John
Zimmerman, deuxiéme secrétaire (Affaires commerciales), ambassade du Canada,
Tokyo, courriel : john.zimmerman@dfait-maeci.gc.ca w

(On trouvera la version intégrale de cet article, ainsi que le calendrier de la Caravane de la
haute technologie, d www.infoexport.gc.ca/canadexport puis cliquer sur la rubrique Cap sur

le Japon.)




